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1. Direkte Vermarktung und Sichtbarkeit: Produkte und Dienstleistungen werden
direkt den Mitarbeitenden der Reiseblros vorgestellt, was die Verkaufschancen erhéht.
2. Netzwerken und Partnerschaften: Die Roadshow bietet eine Plattform fur den
Aufbau wertvoller Geschaftsbeziehungen.

3. Aktuelle Informationen: Mitarbeitende in den Reiseburos erhalten die neuesten
Updates zu lhren Angeboten, was zu besseren Verkaufsgesprachen fuhrt.

4. Steigerung der Buchungen: Direkte Interaktion starkt das Vertrauen und fordert
Buchungen durch spezielle Angebote.

5. Markenbekanntheit und Imagepflege: RegelmafRige Teilnahme starkt das Image

und halt die Marke im Gedachtnis der Reiseverkaufer*innen




50 Jahre asr + 20 Jahre LTA Reiseschutz -
zwei starke Branchenakteure bundeln ihre Netzwerke fur eine
deutschlandweite Roadshow mit echtem Mehrwert.

Far Aussteller:

Sichtbarkeit. Nahe zur Zielgruppe. Direkter Zugang zu Reiseprofis.
Fur Reiseblros:

Top-Infos. Persénlicher Austausch. Inspiration fur den Arbeitsalltag.
Fur die Branche:

Impulse, Dialog und konkrete Chancen fur morgen —

genau dort, wo der Markt lebt.
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LTA

Allianz Selbstandiger
Reiseunternehmen —
Bundesverband e.V.
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¢ Mindestteilnehmerzahl: 30
¢ Maximalteilnehmerzahl: 50

17.30 - 18.30 Uhr Speed-
Dating

Check-in & Speed-
Interaktionen, Welcome-Snack

20.30 - 21.30 Uhr Prasentation
Partner stellen sich vor

18.30 - 19.45 Uhr Prasentation

Partner stellen sich vor

21.30 - 21.45 Uhr Gewinnspiel
Dessert und
Gewinnspielverlosung 22.00
Uhr - Ende der Veranstaltung

19.45 - 20.30 Uhr Abendessen
Abendessen mit 3-Gange Menu
(Welcome-Snack,

3 Hauptgange zur Auswahl,
Dessert)




September

23.09. - Koblenz
24.09. - Mainz

25.09. - Saarbrucken

Marz

24.03. - Chemnitz
25.03. - Halle
26.03. - Jena

Oktober

07.10. - Augsburg
08.10. - Erlangen
09.10. - Freiburg

April

21.04. - Neubrandenburg

22.04. - Rostock
23.04. - LUbeck

Mai
05.05. - Aachen

06.05. - Osnabruck
07.05. - Neuss

Juni

16.06. - Braunschweig
17.06. - Cottbus
18.06. - Bamberg
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« Nicht im Preis enthalten sind die Fahrt- und Ubernachtungskosten der
Aussteller*innen

e Die An- und Abreise zu den einzelnen Locations organisieren die
Teilnehmenden

¢ Die Veranstaltungslocations werden ca. 8 Wochen vor der Roadshow
bekanntgegeben

o Wir werden Zimmerkontingente in den einzelnen Stadten organisieren. Die
Kosten sind vor Ort selber zu zahlen

» Die Veranstaltungen kénnen nur durchgefuhrt werden, wenn eine
Mindestprasentationszeit von 70 Minuten durch die Aussteller*innen
erreicht wird.

e Sollte diese nicht erreicht werden, wird die Roadshow 6 Wochen vorher
kostenfrei abgesagt.

e Anzahlung 20% bei Buchung, Restzahlung 6 Wochen vor der jeweiligen
Veranstaltung Mitglieder des asr Bundesverband e.V. erhalten einen
Preisnachlass in Hohe von 15%.
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Interaktion - spielerisch, personlich, effektiv

Kernelement: “Speed-Dating” mit Laufkarte und nicht nur Reisemesse!

An verschiedenen Stationen erleben die Teilnehmenden kompakte,
aktivierende Mini-Sessions (max. 10 Minuten). Im direkten Austausch mit
Experten erhalten sie Einblicke in Produkte, Services und Losungen —
personlich, konkret und unterhaltsam.

Das Besondere:
e Mit einer Laufkarte sammeln die Gaste Stempel oder Codes an jeder
Station.
e Wer alle Stationen besucht, nimmt automatisch am Gewinnspiel teil.

Vorteile:
e Spielerische Motivation zur aktiven Teilnahme
e Strukturierter, persénlicher Dialog
e Hohe Aufmerksamkeit & gezielter Wissenstransfer
e Abwechslung, Nahe, Erlebnis — mit Spaflfaktor
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. . Einladungsmanagement,
Eaneausstattung tocation: ‘ Betreuung vor Ort, Moderation

e geschlossener Raum mit des Abends

Prasentationstechnik und Media-

Anlage Verpflegung (3-Gange Abendessen
e gute Erreichbarkeit der Location inkl. Getranke) fur die Teilnehmenden
e Mindestteilnehmer 30 Expedienten sowie 1 Referent*in pro Partner
e Fotodokumentation
* Pressemitteilung Nachbearbeitung, inkl.
* Einladung per Newsletter an mehr ‘ Teilnehmerliste und Kontaktdaten

als 30.000 Expedient*innen in zur weiteren Verwendung
Deutschland

Speed-Dating Interaktionen
(Reisemesse) inkl. Prasentationstisch,
Bannerstellmoglichkeit

Prasentationsslot mit
10 oder 20 Minuten je

nach Buchung



NUTZEN SIE DIE CHANCE, MIT EINEM GESPONSERTEN
GEWINN NOCH MEHR AUFMERKSAMKEIT ZU ERZIELEN!

lhre Vorteile:

Erhohte Sichtbarkeit: Ihr Unternehmen wird bei der Verlosung prominent erwahnt
Positive Assoziation: Ein attraktiver Gewinn bleibt den Expedienten im Gedachtnis
Langfristige Prasenz: Ihr Gewinn wird auch in unseren Event-Medien

hervorgehoben

Seien Sie kreativ!
Egal, ob Ubernachtungen, Fllige, ein besonderes Andenken aus ihrer Region oder
Gutscheine - Ihre Preise sorgen dafur, dass |hre Marke bei den Expedienten im

Gedachtnis bleibt.

Sichern Sie sich diese Chance, um Ihre Marke noch stéirker zu prasentieren!
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Organisation der Roadshow inkl. Teilnehmer-Management, J
Moderation des Abends, Pressemitteilung und Social Media

Dokumentation der Veranstaltung und Nachbearbeitung inkl.
Teilnehmerliste und Kontaktdaten zur weiteren Verwendung

Verpflegung (3-Gange-MenuU inkl. Getranke)

Fotos der Veranstaltung zur freien Verwendung

Reisemesse inkl. Banner-Stellmaglichkeit

SISIKS

Vorstellung als Partner in der Moderation zu Beginn und am
Ende der Veranstaltung

Prasentationszeit (je nach Buchung 10 oder 20 min)

Teilnahme als Gewinnspielpartner

SIS SISKKIS TS




Ma/w[nr& WA/KMM

E-Learning

e Online — Schulungstool exklusiv fur Touristikbranche Seit 18 Jahren auf dem Markt, SEHR
beliebt bei den Reiseburos!

o Zielgruppe: Expedienten aller Vertriebskanale im DACH-Raum (ca. 10.000 ReisebUros)

e Laufzeit der Schulungs-MaBnahmen min.1- max. 6 Monate

e Durchschnittlich 1.000 - 1.500 Expedienten, die eine Schulung komplett durcharbeiten
Reichweite: 2.200 - 3.200 Expedienten, die die Inhalte ansehen

e Kosten regular: je nach Schulungsform und Laufzeit zwischen 3.000 EUR und 10.000 EUR

»
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KONTAKT UND BUCHUNG

Sie konnen sich hier online flr die Roadshow und Ihre Wunschorte anmelden.

Sie haben offene Fragen oder wlnschen ein individuelles Angebot, dann nehmen Sie
ebenfalls gerne Kontakt zu uns auf.

@ +49-30-2478190
@ roadshow@asr-berlin.de




Unser Netzwerk - |hr Erfolg

+49-30-2478190

roadshow@asr-berlin.de

Bundesverband e.V.
Europaplatz 2, 10557 Berlin
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‘ @ www.asr-berlin.de




